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CONFIDENTIAL

Digital Marketing Agency

会社名

設立

資本金

代表者

株式会社Veces

2023年12月4日

代表取締役 中井 啓博

所在地
〒105-0013 東京都港区浜松町
1丁目27−17 三和ビル 4階 420

350万

従業員数 12名(業務委託社員含む)

会社紹介：会社情報

中井 啓博
NORIHIRO NAKAI

貿易会社の新規営業を経験後、
電通Gr.セプテーニにて営業/コンサルタントとして、50社以上の販促をご支援。
また、当時の社内TOPアカウントの選任コンサルタントで社内ギネス保有。
その後、30~40億/年のコンサルタント組織のマネージャーとして、
上流の事業戦略のコンサルティングサービス～運用部隊の統括を経験。

現在は伴走支援型WEB広告代理店Vecesを運営し、
様々な業種・業態の事業のスケールハックにて圧倒的成果を創出。

Value ~顧客・市場に対する価値提供にこだわる~
Essence ~全ての事象に本質を追求する~
Consideration ~お互い思いやれるwin-winの関係を築く~ 
Enthusiasm ~目の前の仕事に熱狂して楽しむ~
Seriousness ~何事も全員で本気でやり切る~

主軸の武器「WEB広告」×マーケティング戦略上流からの「伴走力」
で事業を成功に導く今までにない伴走型代理店です。

-CORE VALUE-

-代表取締役-



CONFIDENTIAL会社紹介：コアメンバー紹介

元大手代理店マネジメントクラスや事業主のマーケ責任者・ベンチャーの幹部等
厳選されたプロフェッショナルが集う少数精鋭の社内陣営を保有。

泊野 竜也

TATSUYA TOMARINO

元上場化学メーカーマーケ責任者。
事業主目線での戦略立案～豊富な媒体知識を用
いたマーケ支援が得意。

鎌田 孝太

KOUTA KAMATA

元ベンチャー広告代理店幹部。
運用歴8年で様々な媒体の広告運用で圧倒
的成果を創出。

渡辺 奈菜 

NANA WATANABE

元ベンチャー広告代理店マネージャー。
コンセプト設計を軸としたフロントコミュニ
ケーションにより事業主に深く伴走支援を行う。

大山 晏澄

ASUMI OYAMA

元セプテーニ最優秀プレイヤー賞。
LP制作～バナー・動画制作まで、マーケ目線で
必ず成果につながるCRの制作を行う。

八十嶋 鮎

AYU YASOJIMA

元ベンチャー広告代理店CRマネージャー。
グラフィックデザイン～WEBデザインまで
オンオフ統合の他社にはないCR創出を行う。

重松 秀哉 

SHUYA SHIGEMATSU

元セプテーニDir.及び学習塾経営幹部。
特にAPPのROAS最大化する広告運用が得意領域。
弊社トレーディング局の全体統括。



CONFIDENTIAL

Point
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Point
3

Point
2

戦略からの伴走力
⇒ブランド開発・環境分析(PEST/GCS/3C分析)・マーケティング戦略(STP分析/ペルソナ整理)・市場導入計
画等を、AIを活用して即座に整理できるプロンプト及び、戦術に落とし込むフレームワークを無数に保有。

業界トップクラスの広告運用力
⇒50社近い事業主様をご支援する中で、シンクタンク組織を組成し独自の運用力学を研究/構築を実施。
徹底的に思考プロセス/アルゴリズムの構造化/類型化を行い、徹底的に再現性高く業界最高品質を提供。

選び抜かれたプロフェッショナル組織
⇒大手代理店のマネジメント出身者や元事業主のマーケティング責任者等、厳選されたメンバーが体制を構築。
また、社是VECESを体現したアスリートのような筋肉質な文化を基に、全員が成果主義でコミット。

会社紹介：ケイパビリティ

Vecesは、事業主様と成長することをモットーとする広告代理店です。
徹底的に売上拡大に拘るスタンスで、マーケティングを成功に導きます。



CONFIDENTIAL会社紹介：目指す未来

現状の広告業界では、本質⇔実態が大きく乖離しているケースがほとんど。
Vecesでは下記のような課題を解決し、既存の業界構造の改革へと挑戦します。

既存の業界構造

当初提案された内容と日々のPDCAが全然違う…

広告上のCPAは改善傾向にあるものの、売上が上がってこない…

本当に事業のグロースを考えてくれているのかわからない…

広告に留まらず、自社に寄り添った小回りの利く施策実行をしてほしい…

レポートや定例の頻度も少なく、担当者のレスも遅い…

担当者が変わり一気に効果が悪化した…

「悪化要因は学習」等と芯の食った回答が返ってこない…

正当なマージンとなっているのかわからない…

ゆくゆくは内製化をしたいが、支援もなくスムーズな切り替えが期待できない…



#2：サービス概要



CONFIDENTIALサービス概要：広告業界の変遷

広告業界では近年特にAIの台頭の煽りを受けており、近い将来オペレーションに価値がなくなる想定。
代理店の価値の出し方が多角化し、逆にオペレーションに価値を持っている代理店は不要となる。

実行することが価値
・CRの制作
・入稿準備
・配信と予算の調整

etc…

差別化が価値
・メディアの選定
・ターゲティングの設定
・CRの最適化

etc…

AIとの共存
・戦略を反映したPDCA
・機械学習と人力の調整
・属人的コミットメント

etc…

黎明期：2000年代 成熟期：2010年代 生成AI期：2020年代

ほとんどの代理店が
まだこの価値観

Vecesの目指す未来



CONFIDENTIALサービス概要：既存代理店の現状

大手代理店等では、オペレーションの価値の比重が大きいため、
事業拡大に本質的な支援となっていないケースが、業界の変遷に伴い近年特に増えている。

広告だけのPDCAで売上があがらない

施策を打つこと自体が目的となっており、
戦略との乖離が大きく整合性が薄い
偏った施策のみが実行されている。

Fact

Factor
戦略側と実行側で組織が分断されている
ことや、特定領域の機能しかなく、

領域内でのKPI達成が目的となっている。

担当者が変わったら一気に効果悪化した

施策実行が場当たり的になっていたり、
トレンドを掴みきれていなかったり、
担当者ベースの運用体制となっている。

フロントと運用部隊が分かれている場合や、
運用の言語化やデータ蓄積ができてなくト
レンドや再現性を担保できていない。

正当なマージンになっているのか不安

マージンが20%で定められていたり、
年次の浅い社員が研修案件として

現場を回しているケース。

予算が小さいほど手数料も高く年次の浅い
社員をアサインする構造になっており、
コミットを管理できる仕組みもない。

マネージャは定例のみ参加。
管理も曖昧。

新卒社員が担当するも、
コミットに妥当性が皆無。

フロントや社内と会話できていない上、データ
も管理できず、運用者の属人性に頼っている。

ナレッジ

ノウハウWEB広告

SEO

SNS運用

制作

支援領域が限られており、
本質的な役務提供ができていない。

KGI

KPI

KPI

KPI

実行領域のKPIを追うことが目的となっており、
売上にインパクトを与えられない。



CONFIDENTIALサービス概要：戦略と実行支援の一貫性

Vecesでは戦略から伴走しつつ戦術を実行するため、蓋然性を持った戦術の施策実行が可能。
事業・組織課題の根本を紐づけて戦略策定～戦術設計を行い、より本質的な販促を実現します。

SNS運用
・SNSアカウント運用

・企画/撮影
・編集/投稿

DR広告
・リスティング広告

・ディスプレイ/SNS広告
・ダイナミック広告

SEO
・メディア構築/改善
・サービスサイト改善

・SEO対策

BR広告
・動画広告
・純広告

・ディスプレイ/SNS広告

CR制作
・ランディングページ制作
・HP/コーポレート制作

・バナー/動画制作

CRM
・CRM/MA/SFA導入

・データ分析
・広告/SEO連携

Strategy Execution

KPI設計
・損益分岐点の算出
・ROASやLTVの整理
・広告CPAへの分解

市場調査
・SWOT分析

・競合出稿量分析
・デスクリサーチ

事業設計
・組織戦略の整理
・事業フェーズ分析
・3C分析～壁打ち

財務戦略
・資金調達支援
・投資計画立案

・事業計画改善支援



CONFIDENTIALサービス概要：戦略と実行支援の一貫性

PEST/GCS/3C/STP分析やペルソナ整理等、戦略をいち早くAIで吐き出せるプロンプトを徹底研究。
また、吐き出した戦略を迅速に戦術に展開できるフレームワークを無数に保有。



CONFIDENTIALサービス概要：戦略と実行支援の一貫性

phase 興味・関心 比較・検討 行動

channel ・DR広告
・LP/HP/LPO/EFO

・SEO対策
・SNS運用

・CRM
・システム開発

想起

・BR広告
・SNS運用

認知(接触) 継続

・ナーチャリング
・LINE構築

戦
略

戦
術

施
策

KGI
・事業計画
・組織課題
・事業目標
・社内体制

KPI
・リサーチ
(3C/STP)
・ペルソナ
・カスタマー
ジャーニー
・売上目標

KPI
・予算計画
・目標単価

KPI

戦術では、獲得型の広告を主軸にしつつ必要に応じたあらゆる戦術を用いて総合的にご支援。
一貫したPDCAを行うからこそ、抜本的な広告効果の改善にもつながる。

メディア施策

コミュニケーション施策

ブランディング施策

ナーチャリング施策

エリア施策



CONFIDENTIALサービス概要：運用力学の研究

Vecesでは、媒体社(Google/Meta等)と連携し、常に最新のトレンドを抑えたアルゴリズムを研究。
アルゴリズムを独自の運用力学に落とし込んだ他社にはないフレームワークを構築。

運用基盤概念フレームワーク

運用の基盤となる概念を下記二元論のフレームワークに落とし込み、
各項目を深掘っていくことで運用品質を最大化できるフローを可視化。

デモグラ・年齢施策

配信面切り出し

TG施策

バジェット調整

アド精査

同時掲載本数の調整

【Deconstruction】デコンストラクション

設計の見直しとテコ入れ

【Working】ワーキング

学習への理解と実行仕組み化

・
・
・

・
・
・



CONFIDENTIALサービス概要：運用力学の研究

近年は、“人力”と“機械学習”の臨界点をいち早く見つけるのがPoint。
広告運用の思考プロセスの言語化と機械学習のロジックを言語化しているため、

徹底的に再現性のある広告運用の実現が可能。

運用思考の言語化 機械学習ロジックの分析
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AIと人力の最適なバランスを実現。



CONFIDENTIALサービス概要：業界最高水準の品質担保

また、蓄積したノウハウやナレッジを全社で横断的に共有する仕組みにより、
形骸化や場当たり的な実行が起こらず、常に属人化しない品質レベルをご提供。

アカウントヘルスサーベイ
アカウントの健康状況を評価指標に分解し、
定点的にアカウントをネガティブチェック。

チャネルミックス会議
領域・媒体を横断した施策出しをdailyで行い、
領域に留まらないソリューションを考案。

ナレッジマネジメント
過去の検証データはすべてナレッジとして蓄積し、
常に最短でアクションの実行ができる環境を構築。

クリエイティブドライブ

施策管理シート

事業戦略管理表



CONFIDENTIALサービス概要：分析・データ成形ツール

分析・ご報告用データ成形では、当社にて独自開発したAI分析ツールで多角的に分析。
内部の分析では、ユーザー動機と管理画面数値を紐づけるような総合的な評価も
できるようなレポーティングシステムを構築し、本質的な課題抽出を実現。



CONFIDENTIAL

戦略～運用まで1戦略人材が管理。
施策ベースで派生してプロ人材が

アサインされる仕組み。

サービス概要：コミットメントに拘った納品

Vecesは競合他社とは一線を画した納品体制により、
PJ毎にチームの組成を行い、貴社の一員として徹底的にコミットメント。

大手代理店の場合 Vecesの場合

フロント・運用・オペレーション等で
分業化されている上、管理者も
定期的に見回るだけの仕組み。

体制

最低経験5年以上の豊富なプロのみ。
また、顧客のグロースや定性評価等で

本質的に人材をモチベート。

新卒人材や未経験人材など、
担当者ガチャで品質が変わる。

また、複数案件の総粗利などで評価。

人

行動ガイドラインや案件管理シートが
細かく設定されており、

コミットメントが保証される仕組み。

組織が大きく部や課ごとに管理の仕組
が異なり、コミットメント度も
組織単位で変動してしまう。

仕組



CONFIDENTIAL

事業主様・代理店アカウントどちらも可能。

サービス概要：透明性の高い運用体制

また、運用力に圧倒的な自信があるからこそできる、
業界スタンダードを無視した「透明性の高い広告運用体制」を実現。

1

将来的に内製化検討の事業主様は編集権限での運用の対応も可能。
また、内製化ご支援により、運用支援や組織構築支援まで対応可能。

広告アカウントは常に開示。
2

弊社アカウントの場合でもご担当者様に閲覧権限をお渡しし、
常にアカウント内の運用履歴を閲覧いただける状態を担保。

デイリーのレポーティング、柔軟な定例ご報告体制
3

レポートはデイリーで自動反映してご共有。
また、必要な際定例にてご報告を行い、施策の妥当性を証明。

ご予算・成果に応じた報酬体系
4

手数料が常に20%の業界スタンダード基準に対し、
ご予算帯や成果次第にて正当なマージンをいただく経済条件を徹底。

(詳細後述)

Vecesの場合大手代理店の場合

アカウントは代理店が開設。

アカウントは非開示

レポーティングは提出式
定例は決められたスパンのみ

配信Grossの20%マージン

1

2

3

4



CONFIDENTIALサービス概要：ポジショニングマップ

戦略から伴走できる人材が、定量的にも定性的にも成果の出せる
コンサルと広告代理店の良いとこ取りをしている特長が、Vecesの強みです。

気合が売りのベンチャー代理店

馬力があるが戦略との妥当性がなく、
トレンドを抑えれていない。

口だけのコンサルファーム

机上の空論に終始することが多く、
実行支援のクオリティも適当。

担当者依存の大手代理店

担当者に依存し、組織も分業されているため
スピード感が遅く費用も高額。

Veces

プロ人材が事業スケールに
徹底的にコミット

コミットメント：大

品質：低 品質：高

コミットメント：小



#3：事例紹介



CONFIDENTIAL事例紹介：得意領域

50社以上の様々な業界・組織状況の事業主様とお取組みさせていただいております。
特に下記のような事業主様を得意領域とさせていただいております。

レガシーな業界
レガシーでWEB広告等のデジタルの施策の感度の高いメンバーが少なく、

丸っと任せたいが蓋然性のある取り組みができるパートナーが必要な事業主様。

ジャンルや状況 課題感

高単価の商材
1件当たりの獲得単価が高く、管理画面上のCPA以上にユーザーの質も重要な販促で、
戦略面と戦術の一貫性が重要なため、戦略面も考え直せる代理店が必要な事業主様

CR勝負のEC商材
現存の代理店様がある程度のパフォーマンスを出せているものの頭打ちになっており、
再度スケールを行うとなると、ペルソナ整理やCRへの落とし込みが必要な事業主様

戦略が形骸化
現存の代理店様が広告運用においてはオペレーションの代替ができているものの、
マーケティング戦略全体でより方向性を策定しなおす必要があるフェーズの事業主様

・
・
・

インバウンド向けの商材
来日外国人の方々向けの商材で参考にできる競合のマーケティングの前例等が少なく、
販促面を最大化していくにあたり、上流の戦略と連動した施策実行体制が必要な事業主様



CONFIDENTIAL事例紹介：インバウンド向けEC A社様

背景

課題解決の

ポイント

業種 インバウンド向けEC

WEB広告は事業主様の中で内製化して実施していた。

ダイレクトの広告上でテクニカルな施策実施も滞っていた上、

認知戦略との連動性や国ごとのCRのPDCAなども回せておら

ず、一気通貫してPDCAをワークさせれる座組を構築した

かった。

予算 6,000万円

実施媒体

認知と獲得のシナジーを戦略からご支援。

まずは現状の広告上で無駄なコストになっている部分をカット。

その後、ブランド戦略とダイレクトの戦略の一気通貫した施策の実行フ
ローを整備し、国やユーザーターゲット毎に分解したアプローチを実施。

上記の効果を可視化した上で効果の良いチャネル・キャンペーンに適切な
アロケーションを行い、結果売上を大幅に拡大することに成功。

リスティング広告
Meta広告

P-MAX広告

自社EC内のLPO

当社にてご支援開始後、3カ月目で売上が30%以上アップ。
ブランド ダイレクトの一気通貫した施策実施や国毎のCR戦略で、網羅的なご支援を評価いただきました。

ブランド広告

成 果

売上

30%UP

1ヶ
月

2ヶ
月

3ヶ
月

期間

売上 30%UP

ROAS（3ヶ月後） 175%
35％改善

210%

EC経由の売上（3ヶ月後） 8千万
30%UP

1.05億

広告予算（3ヶ月後） 6,000万円
同水準にて推移

6,000万円

改善の推移



CONFIDENTIAL

リプレイス後、すぐにCPAを15%抑制。その後、戦略からの介入でROASを70%UP。
適切なKPI/KGI設計・環境構築と業界最高品質の広告運用力で、定量・定性両面で評価いただきました。

成 果

業種 冠婚葬祭 予算 2,600万円

実施媒体

ROAS

220%

元
々

2ヶ
月

6ヶ
月

期間

ROAS 70%改善

CPA（2ヶ月後） 100,000円
15％改善

85,000円

ROAS（半年後） 150%
70%UP

220%

広告予算(半年後) 1,500万円
1,100万UP

2,600万円

改善の推移

事例紹介：葬儀会社B社様

背景

過去代理店が入っておりリスティングの運用を実行していた。

過去代理店では、リスティング広告の小手先の予算差配や
KWマネジメントに終始しており、本質的な計測環境の構築
や抜本的な改善が出来ずにいた。

伴走しつつ目先の運用力もある会社を探していた。

課題解決の

ポイント

戦略立案と徹底した実行支援で爆発的に改善。

戦略の立案とブランドコンセプトの刷新から、計測環境やKPI/KGIの整理
～SEOやオフライン広告を含めて周辺環境の施策と合わせて伴走。

WEB広告では、クエリスコアリングでの設計の見直しや集約、TDやLPの
クリエイティブ面まで含めて網羅的にPDCAを回し、流入ユーザーの質も
品質スコアも明らかに変化し、大幅にCPAの改善/COST伸長に成功。

リスティング広告

ランディングページ制作戦略コンサル SEO対策

チラシ/OOH広告/ブランド広告CRM整備



CONFIDENTIAL事例紹介：葬儀会社B社様

A社様

部長

全体統括

広告運用ライン

Operation

メイン運用

泊野

運用補佐

鎌田

中井

全体戦略

営業ライン

重松

ダイレクト領域戦略

課長

マーケティング担当

マーケティング事業本部

デザイナー

制作担当

制作事業本部

泊野

メインフロント

ディレクション

大山

制作ライン

Designer

泊野

構成担当
専属媒体担当

チームとして

週1常駐派遣

商材改定に伴う全体戦略や

会社全体のブランド戦略立案を連携

メイン担当者をハブに

スピーディーなPDCA

制作も先方チームの一丸として

リソースの補完

当社専属担当が

競合調査なども

サポート

実行領域は

人海戦術で

クオリティを担保

専属媒体担当

当社専属担当が

枠を優先して確保

WEB広告を中心にしたダイレクト領域の

販促の実行領域の連携

全体戦略の立案～広告主軸のダイレクト領域の実行支援まで、ワンストップでご支援。
営業ラインは週1で常駐して先方チームの一部となりながら、実行領域は社内のリソースや媒体社の専

属担当と連携し、大手のクオリティを大手では無しえないスピード感で実現し売上拡大に貢献。



CONFIDENTIAL

初月から700件以上のリードを獲得し、4名の採用に成功。
エージェントにかけていた多額の採用費用の圧縮に成功。WEB広告のテクニカルな技術を評価いただきました。

成 果

業種 不動産×採用 予算 200万円

実施媒体

採用予算

840万減

元
々

2ヶ
月

6ヶ
月

期間

CPA

22%改善 維持

広告予算(半年後) 0万円 WEB広告開始 200万円

リード（半年後） 0 700

採用予算(半年後) 2,000万円
840万抑制

1,160万円

改善の推移

事例紹介：投資用不動産営業C社様

背景

上場を目前とし、大量の採用を行っていた。

人材紹介エージェント経由での採用がメインとなっており、

巨額の採用予算を割いており、SNS運用やWEB広告での

採用を検討していたが知見が無く踏み出せずにいた。

課題解決の

ポイント

広告ナレッジを活用したテクニカルな支援。

企画撮影～動画編集までを支援し採用広告用の動画クリエイティブを制作。
その後、制作したクリエイティブを配信しつつ、蓄積したリードを人事部
と連携し迅速なコールバックアップ体制を構築。

クリエイティブ制作力とテクニカルな広告運用で、大量の応募を獲得しそ
の応募の面談率等を加味して更に運用強化することにより、最終的な採用
も複数獲得することに成功。

CR制作 Meta広告



CONFIDENTIAL

広告ナレッジをフル活用し、広告クリエイティブの企画撮影~制作から広告運用実行まで支援。
面談率等を加味しながら最適なPDCAで質の良いリードをトスアップできる仕組みを構築。

事例紹介：投資用不動産営業C社様

Instagramアカウントへのリアクションユーザー
のデータを用いたオーディエンス設計。

求職意欲の高いユーザーのみにターゲティングし、
動画でリーチしたユーザーの視聴率の高い
ユーザーをオーディエンスとして蓄積。

動画視聴70%以上ユーザーのみに
画像広告で頻度高く広告を出し、
モチベートされたタイミングでの流入を促す

FB/IGのブラウザ上で
インスタントフォームを
立ち上げ入力を促す

動画広告

バナー広告

Instagram

フォーム

リードをSSで自動通知連携し、
リード流入後すぐに人事ご担当者様から
コールでのバックアップを可能に。



CONFIDENTIAL事例紹介：ホテルPMSのツール運営企業様

リリースからご支援。3カ月でROI100%を達成し、初月対比でCPAを42%抑制。

戦略から入りLP～広告運用まで商材の初動の拡販にコミットし、マーケティングパートナーとして認めていただきました。

成果

背景

課題解決の

ポイント

業種 Saas

事業リリースからブーストをかけていきたいが、

toB商材で難易度が高い商材のため採算を合わせれるか不安。

また、LPからすべてワンストップでできつつも広告運用の
実力のある代理店に任せたい。

予算 260万円

実施媒体

利益額 0万円
100％改善

400万円

ROI -100%
253%改善

153%

ROI

153%

利益額/ROIの推移

圧倒的なPDCAスピードでROIを回収。

戦略 運用人材を1名アサインし、マーケティングのLPに落とし込むマー
ケティングリサーチから、戦略設計・運用媒体まで一貫して議論。

広告配信開始後もスピード感のあるPDCAで、3カ月で投資額を回収し、
利益を最大化に成功。

0万円

120万円

400万円

1か月目

初月 3カ月

2か月目 3か月目
リスティング広告

Meta広告

P-MAX広告

ランディングページ制作



CONFIDENTIAL事例紹介：AIセミナースクール運営企業様

CPAを22%抑えつつ、出稿金額を4倍弱に成長。3カ月で売上2,469%にUP。

ペルソナの整理からユーザーインサイトの整理、各コミュニケーション戦略に落とし込んだCRのPDCAのスピード感を評価いただきました。

成果

背景

課題解決の

ポイント

業種 AIセミナー

現存の代理店もパフォーマンスを出せているが、

広告表現が表面的な顕在化訴求に依存しており、

よりユーザーインサイトを刺してファネル移動を促せる

訴求を抜本的に検証しないと事業が頭打ちに当たっていた。

予算 2,200万円

実施媒体

ペルソナの整理とクリエイティブのPDCA。

プロジェクト担当者が3C分析・STP分析からリサーチをし直し、

ペルソナとインサイトの優先度付けとコミュニケーション戦略を構築。

戦略に沿ったクリエイティブPDCAを圧倒的なスピードで回し拡大。

P-max

Demand広告

成 果

売上

2,469%

元
々

3ヶ月

期間

売上

2,469%UP

CPA（3ヶ月後） 21,600円
22％改善

16,794円

売上（3カ月後） 261,360円
2,469%UP

6,453,480円

広告予算(3カ月後) 550万円
1,100万UP

2,200万円

改善の推移

Meta広告 TikTok広告

LINE広告

X広告



CONFIDENTIAL

広告バナー/動画～ランディングページ・ホームページ制作・SNS投稿まで幅広い実績がございます。

事例紹介：制作



CONFIDENTIAL

既存のLPをブラッシュアップするご与件にて、圧倒的成果を創出。

業種

旧LP

ポイ活

制作期間

2カ月

制作予算

40万

課題
Problem

広告を実施しているものの、LP上での登録単価が高く、セミナー参加の単価が合
わずに現状の広告予算を拡大できずにいた。

解決策
Solution

ペルソナを意識したデザインで、CVしやすい導線を設計。
競合のLP等のリサーチをしっかりと行い、ペルソナとするユーザーが反応しやすいト

ンマナやデザインを細部まで拘り設計。

また、導線においてもヘッダーの追従やキャンペーンポップアップ、フォームの改修等

コンバージョンを促す導線設計を徹底して網羅。

新LP

事例紹介：ヘルスケア商材(toC)

登録CPA

83%DOWN

セミナー参加
CPA

67%DOWN

全媒体にて

CPA改善



CONFIDENTIAL

新規でLP～Metaインスタントフォームのリード広告も並走し、リードの獲得件数を最大化。

業種

LP

調達支援

制作期間

2カ月

制作予算

30万

課題
Problem

リード獲得に苦戦しており、ランディングページの制作からWEB施策の実行まで
を検討していたが、難易度の高いtoB商材のため不安があった。

事業状況とマーケティング戦略の壁打ちをしながら、ワンストップでクオリティ
の高い納品が可能な代理店を探していた。

解決策
Solution

リード獲得に至りやすいLP/FM/バナーをデザイン。
過去のtoB商材のプロモーションの実績を基に、リード獲得に至りやすい設計を制作物

にて徹底して落とし込みを実施。

また、戦略～広告の実行支援まで一気通貫してご支援することで、リードの質・量とも

に最大化に成功。

フォーム

事例紹介：加盟店募集(toB)

4カ月
でROI回収

予算100万弱

リード

100件over

戦略/制作/広告

ワンストップで
ご支援

バナー



#4：料金テーブル



CONFIDENTIAL料金テーブル：サマリ

私たちは、競合ベースプライシングではなくバリューベースプライシングを基本としております。
成果を上げられる絶対的自信の下、事業主様と一緒に成長させていただくスタンスを徹底してます。

レベニューシェア型 スポット型レーマン方式型

CONFIDENTIAL



CONFIDENTIAL料金テーブル：レーマン方式型

▼マージンテーブル例

～100万/月(Gross) ミニマムチャージ20万の固定費

101～200万/月(Gross) 運用手数料20%

201～300万/月(Gross) 運用手数料18%

301～400万/月(Gross) 運用手数料16%

401～500万/月(Gross) 運用手数料14%

501万～/月(Gross) 運用手数料12%

初動はCPA感が不明瞭なため、
通常”20%”の業界水準を打破。

↓↓↓
“予算”と”ROI”

に応じた率を柔軟に調整。

ご予算 マージン率

▼サービス内容例

週次・隔週・月次のご報告 週次・デイリーレポーティング 月予算管理

デイリーの運用調整 施策実行の立案 お電話でのご相談・ご質問

※一部実施媒体のみ抜粋。

CONFIDENTIAL

・・・ ※テーブル例

出稿額に応じて御手数料がレバーになり報酬が変動する形式となります。
出稿額の増減に伴い作業量が比例するわけではない観点より、従来の20%を度外視しております。



CONFIDENTIAL料金テーブル：レベニューシェア型

▼具体ご提案例

リード獲得1件当たり

○○円

売上のキックバック

売上増加幅の5%等

発生した利益に応じて

報酬形態が変動する形式

▼報酬設計例

CONFIDENTIAL

初動のリスクの小さいプランとして、利益に応じた変動の報酬形態もご用意しております。
※マージン制と比較し、初動のリスクが少ない分利益増分が大きくなるとご費用も大きくなる特長がございます。



CONFIDENTIAL料金テーブル：スポット型

1スクロール内の
コーポレートサイト・HP・LP

30～60万

遷移先を分けた
コーポレートサイト・HP・LP

60～90万

決済機能や会員登録ページ、EC機能
等複雑な機能を付与したサイト

120～160万

機能面・マーケ面を考慮した
コーポレートサイト・ブランドサイト

200万～

▼クリエイティブ制作費用

広告用バナー制作

7～9千/本(画像)
1～5万/本(動画)

バナーリサイズ

6千～1.2万/本

ホームページのデザインのみ
等のスポットデザインの外注

10～20万

名刺・ロゴ

5千～1万(名刺)
5～6万(ロゴ)

▼スポットコンサル・スポット広告運用代行

スポットコンサルプラン：松
(月稼働20時間程度)

10～12万

スポットコンサルプラン：竹
(月稼働40時間程度)

22～26万

※目安の料金価格となります。

スポットコンサルプラン：梅
(月稼働80時間程度)

48～56万

アカウントサーベイ・現代理店のご相談

無料

スポット広告運用代行
(施策立案の整理・セカンドオピニオン等)

15万～

インハウス支援

後述

コンサルティングプラン

スポット広告運用代行

※実施の具体内容に合わせて柔軟にご調整が可能です。

CONFIDENTIAL

制作やスポットのコンサル・内製化支援などでは、固定のFeeでの調整を実施。



CONFIDENTIAL料金テーブル：パッケージプラン CONFIDENTIAL

また、状況に応じてお得にご活用いただける
インハウスご支援用のマーケター貸出形式のパッケージプランをご用意。



CONFIDENTIAL

外注しつつ内製化したい事業主様・作業を外注したい代理店様向けプロダクト

※金額は目安であり、稼働時間や工数、稼働形態により変動がございます。
※貴社名での業務など柔軟なご対応を承ることが可能です。

※領域横断でご依頼いただくことでよりお得な設計にてご依頼いただくことが可能です。

代理店折衝

貴社のマーケティング部署の
担当者として、

効果を最大化するための
代理店マネジメントを実行。
各社との折衝業務を行い、
現場社員様へ引継ぎを行える

体制を構築。

30万～60万/月

詳細

金額
目安

コンサルティング

上流のマーケティングから
実行業務のコンサルまで、
ナレッジの共有や壁打ちまで
あらゆるコンサルティング業務を

サポート。
手段を択ばず同じ目線で、
事業をスケールハック。

40万～80万/月

スポット代行

コンサルの壁打ちのみや、
広告の入稿のみ/運用のみ、
定期的な制作業務のみ

等のスポット業務を切り取って、
代行・仕組化を行うことで、
貴社の作業リソースを補完。

30万～60万/月

インハウス組織構築

社員様への講義や研修業務、
運用サポート～壁打ち会議、
組織マネジメントまで、

1講義の講習からインハウスで
自走できる組織の構築まで
様々なご要望を解決。

40万～80万/月

内製化や組織構築をお考えの事業主様は、人材を業務委託や常駐のような形でも可能。
“貴社の人材として”貴社のリソースの確保・知見のご共有・組織構築まで幅広い領域でサポート。

料金テーブル：パッケージプラン



まずはお気軽にご相談ください。

h t t p s : / / v e c e s . j p / # c o n t a c t

▼無料相談はこちら

h t t p s : / / v e c e s . j p / # r e c r u i t

▼弊社で働くことに興味がある人
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